ARETS NYFORETAGARE:

Sjukskoterskan Johanna sadlade om

Idag saljer hon foder

— Jag trodde jag hirt fel... Det kindes si stort, siiger Jobanna Netz — apropa att hon utnimnts till Arets
nyforetagare i Haninge. Men visst stimmer det att dgaren till Foderboden i Handen har fitt utmdrkelsen.

Férst pd kvillen, flera timmar efter det att
Johanna blivit uppringd av Anki Jigbeck-
Brytting pd Nyforetagarcentrum, stod det
klart att hon hért ritt.
— Det var ndgra grannar till mig som kom
och gratulerade mig, férklarar Johanna.
Innan Anki meddelade dig detta — hade

du d4 4nd4 inte dina aningar?

— Nej, jag visste absolut ingenting, fort-
sitter hon pd sin vackert klingande fin-
landssvenska.

Det var efter att i 30 4r ha arbetat som
sjukskoterska som Johanna tinkte i nya
banor. Hon hade just fyllt 50 och
dromde om att gdra nigot
annat.

Om Aprets nyfb'retagare,

ur motiveringen.

— Jag har haft tur inte bara med min kundkrets. Nej, jag har verkligen ocksi haft tur med min personal,
siger Johanna Netz — hir utanfor butiken pi Dalarivigen mitt emot Torvalla sportcentrum.
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Ett lysande exempel
pa mod, att framgang kraver
att du tors — att du bade vill och JERISENTSERRTT =S
vagar satsa pa en idé men ocksa JSIRENIIERTIYIRNED
b gor det pa ett klokt satt

— Jag trivdes verkligen i mitt jobb och
pd min arbetsplats, siger Johanna — senast
anstilld pd Ersta hospiceklinik.

Men hur hamnade hon hiir — som fore-
stdndare for en butik som siljer foder och

tillbehor dll djur?

Sju honor och en tupp

Det som drev pd utveck-

lingen mot egen foreta-
gare inom branschen
var de sju hénsen och

Johanna och maken
Gunnar bor, i Norrby,
i Haninge.

— Jag kopte foder i
Granngédrden i Sorunda
eller vid frihamnen i Stock-
holm, men s tréttnade jag, siger
Johanna. Tinkte att jag kan ju képa in
foder sjilv och varfér inte ppna egen bu-
tik?

Maken Gunnar stéttade och de bérjade
leta efter en lokal.

Men de hade ingen bridska, allt fick ta
sin tid.

— Jag bérjade g till Anki p& Nyforeta-
garcentrum.

En affirsplan gjordes upp och tillsam-
mans riknade de p& hur det hela skulle
kunna g3 ihop.

Aldrig statt vid disk
Johanna visste inget om eget foretagande,
men maken hade desto mer erfarenhet.

— Sjilv har jag inte ens stdtt vid en kassa-
apparat eller bakom en butiksdisk.

Men djur och foder? Jo, Johanna vixte
upp utanfor Finlands tredje ildsta stad —
Bjorneborg vid Bottenhavets kust. Hir
fanns bl a fir och farmor och farfar hade
kor och histar.

Haninge idag 52008 g



Fér sju 4r sedan flyttade Johanna till
Sverige, det var bl a maken Gunnar som
drog.

Det hir med lokal loste sig genom att
Gunnar en dag fick en broschyr med er-
bjudanden.

Johanna ringde direkt och i december
2006 kopte de lokalen.

Modigt...

— Jo, jag tror det. Vi 4r nog modiga, men
man fir verkligen inget om man inte vigar.
Om man inte tdrs forsdka gir det heller inte
att vinna, framhailler Johanna.

Det var i mars 2007 for ett och ett halvt
ar sedan som Foderboden 6ppnade.

Dubbelt sa stort
— Méinga trodde nog att det hir kunde vil
aldrig g3, men d& butiken 6ppnade var bu-

&y Haninge idag 52008

tiksytan pa drygt 300 kvadratmeter — och i
januari i &r utokade vi den med ytterligare
300.

Butiken ir alltsd dubbelt sé stor idag.

De nio férsta minaderna 2007 omsatte
butiken 2,3 miljoner kronor. Troligen kom-
mer omsittningen i &r att bli 8-9 miljo-
ner.

Johanna tror att tvd faktorer spelat roll:
ett bra lige och ett bra sortiment.

— Jag tror fakdiskt att jag gjort mycket
ritt, men ocks att jag haft tur.

Fast det finns ett talesitt som sdger att

upprepad tur ir skicklighet.

Nojd kundkrets
Prislapparna ir forstds ocksé viktiga.

— Vi gor en hel del inkép direke, utan
mellanhinder. T ex koper vi ett av vdra
hundfoder direkt frin Tjeckien. Fast vi im-
porterar ocksa direke frdn Finland, Estland,
Turkiet och Belgien.

Men kanske ir inda den frimsta fram-
gingsfaktorn en néjd kundkrets.

— Vi ska aldrig slippa ut en missnéjd
kund ur butiken, det 4r min mélsittning,
slir Johanna fast.

Annonser ir inget hon tror sé jittemycket
pa.

— Viktigast dr att kunderna ir nojda, da
sprids det som ringar pd vattnet. Jag hor
ofta mina kunder siiga: "Min kompis pappa
har sagt att du miste gd till den hir buti-

Text och bild: Ingrid Hulthage

Vill du testa din idé? Diskutera din
marknad? Gora en marknadsplan?

Kontakta radgivare Anki Jagbeck-Bryt-
ting vid Nyforetagarcentrum i Haninge.

Oppet: onsdag-torsdag
Besoksadress: Marinens vag 33
136 45 Handen

Ring for bokning 08-606 70 12
haninge@nyforetagarcentrum.se

Las mer pa haninge.se/nyforetagare

Boka in arets sista
frukostmote!

Du som ir Haningef6retagare — plocka fram
almanackan och boka in rets sista frukost-
méte fredagen den 5 december kl 7.30-9.00.
Du kommer att f3 en digital inbjudan med
uppgift om tema och vem som ir vird for
frukostmétet i din e-postbrevlida.

Du anmiiler dig till frukostmétet genom
att gd in pd haninge.se/naringsliv.

Arets sista frukostmote
— 5 december

2009 ars frukostmoéten
— 13 februari
— 17 april
12 juni
— 11 september
— 11 december

Naringlivets dag
— 29 oktober

Hjartligt valkomna!

Aktuella upphandlingar
www.haninge.se

Vilka upphandlingar 4r pa ging? G4 in pa
haninge.se, klicka pd knappen "Niringsliv”
och direfter "Upphandling” i menyn till
vinster. Eller gd in direkt pA www.haninge.
se/naringsliv/upphandling. Du kan ocksé
kontakta kommunens upphandlingschef
Monica Jonsson, 08-606 85 30.

Nyforetagandet
vaxer i Haninge

Haninge har klittrat tio placeringar i Nyfére-
tagarbarometern och hamnar pé plats 31 av
landets 290 kommuner. En stor del av de ny-
startade foretagen dr inom tjinstebranscherna
juridik, teknik, fastighetsservice och ekonomi.
Nyféretagarbarometern sammanstills  av
Jobs and Society och bygger pa underlag
fran Boverket.
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